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Zgodnie z podejsciem

Composable Commerce

Koncepcja wdrozenia platformy handlowe] B2B umozliwiajacej

uzyskanie wyzszych przychodow, wykorzystanie nowych kanatow

| dotarcie do szerszego grona odbiorcow.

Platformy marketplace zmieniajg charakter dystrybucji w wielu branzach na catym swiecie.
Klienci uzyskujg wygodny dostep do réznorodnych produktow oferowanych przez wielu
dostawcow w jednym miejscu. Z punktu widzenia dystrybutorow, marketplace to szersza baza

odbiorcow, wieksza widocznosc i uproszczone sciezki sprzedazy.

Marketplace zapewniajg korzysci wszystkim zainteresowanym stronom, zwiekszajac poziom

Innowacyjnosci i stymulujgc rozwoj. Kto zyskuje najwiece]? Najczescie] te firmy, ktore wychodza
z inicjatywa wdrozenia | rozwoju nowej platformy marketplace. Sg prekursorami i w ten sposob
wzmacniajg swojg pozycje rynkowa.

Na kolejnych stronach przedstawiamy naszg koncepcje rozwoju nowoczesnej | nastawione]
na rozwoj platformy marketplace dla obszaru B2B.

Co?

Jedno wygodne miejsce
zakupow dla wybranej
grupy docelowe.
Platforma marketplace
B2B do sprzedazy
produktow typowych -
specjalistycznych dla danej
branzy oraz asortymentu
pOSzerzajacego
standardowa oferte

dostawcow.

Prowadzenie wtasnej
platformy handlowe]
umozliwia wtascicielowi
sprzedaz produktow
wtasnych oraz tych
dystrybuowanych przez
dostawcow zewnetrznych
(third-party). Oznacza to

zdecydowanie szerszg oferte,

wiekszg penetracje rynku |
lepsze dotarcie do nowego,
wiekszego grona odbiorcow.

Jak?

Podejscie composable
commerce zapewniajgce
najwiekszg elastycznosc

W rozwoju architektury

- kazdy z elementow
systemu mozna rozwijac
niezaleznie, co daje duza
swobode w dostosowywaniu
funkcjonalnosci do potrzeb
Inwestora.




/Kluczowe technologie

Naszym celem jest osiggniecie jak najlepszych rezultatow w jak najbardziej efektywny
kosztowo sposob w perspektywie dtugoterminowej. Aby to 0siggnac, przyjrzelismy sie roznym
technologiom, z ktorych czes¢ pozwalataby zaspokoic biezace potrzeby przy nizszych kosztach
- Jednak stanowityby blokery przy dalszym rozwoju.

Ostatecznie wybralismy dwa rozwigzania, ktore sg niezbedne dla tej koncepcji: Commercetools
oraz Pimcore.

Pimcore

Zalety: Zalety:

= Kompozycyjnosc: Dzigki modutowej budowie * Koszty licencji: Pimcore Community
mamy mozliwosc pracy nad podstawowymi Edition jest darmowy.
funkcjonalnosciami i ich rozbudowy. Nie * Zarzadzanie produktami: Pimcore nie
bytoby to mozliwe w przypadku monolitu. tylko pozwala sprzedawcom zarzadzac
Dostosowanie ceny sprzedazy: swoimi produktami, ale takze pozwala

= Commercetools obstuguje indywidualne wtascicielowi marketplace zarzadzac
katalogi cenowe | umozliwia naliczanie dwoma sklepami jednoczesnie.

iIndywidualnej marzy na cene sprzedazy
dostawcy (ograniczone np. w Mirakl)
essential for marketplaces.

Wady: Wady:

= Koszty licencji: Relatywnie wysoki koszt = Dodatkowy panel do obstugi: Dostawcy
licencji Commercetools pracuja na dwoch panelach - poza

= Koszty wdrozenia: Wyzsze koszty Commercetools, rowniez na Pimcore.

- ale w podziale na etapy implementacji Jest jednak mozliwosc osadzenia jednego

systemu w drugim, co utatwito by réwniez
obstuge.

Wiecej o innych technologiach
| podejsciach, ktore byty brane
pod uwage, mozesz przeczytac tutal.

unitygroup.com



https://www.unitygroup.com/pl/blog/architektura-composable-w-praktyce-marketplace-b2b-w-branzy-medycznej/

/Concept Overview
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Etap 1 Etap 2 Etap 3

Wdrozenie MVP - sprzedaz Wdrozenie panelu dla Integracja e-commerce

produktow inwestora dostawcow z marketplace

W pierwszej fazie Dodanie Pimcore, ktory Teraz inwestor moze

uruchamiamy platforme pobiera dane z systemu ERP zarzadzac zarowno wtasnym

marketplace za pomoca | przekazuje je do platformy sklepem, jak i produktami

commercetools | integrujemy marketplace. na platformie marketplace

ja z systemem ERP. (comercetools), z jednej
Dzigki Pimcore sprzedawcy lokalizacji, bez oddzielnych

Na tym etapie sprzedawcy moga teraz zarzadzac zestawdw danych.

nie mogg zarzadzac wtasnymi produktami, a za

wtasnymi towarami, wiec pomocg commercetools

ten krok jest przeznaczony mogga zarzadzac cenami |

do selektywnego wtgczania, poziomami zapasow.

podczas gdy dalsze funkcje

S3 rozwijane.

<since.1997>




Szczeqgdty techniczne / Architektura
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O Unity Group

Unity Group realizuje rozwigzania w zakresie transformacji handlu cyfrowego <od 1997 roku>,
realizujac do tej pory ponad 500 projektow. Oferujemy rozwigzania oparte na 4 kluczowych
fundamentach:

> KLIENT > PROCESY

Rozwigzania e-commerce, portale self-service Od informacji o produktach, cenach, zarzadzaniu
| platformy digital experience pozwalajgce zatowarowaniem i zamaowieniami po cyfryzacje
na przyspieszanie sprzedazy | budowanie procesow biznesowych dla trwatego zwiekszenia
zaangazowania klientow. efektywnosci.

> DANE > ARCHITEKTURA

Rozwigzania typu Business Intelligence oraz Solidna, skalowalna | bezpieczna architektura IT,

analiza danych sitg napedowa Twojej firmy. ktora wzmacnia Twoja firme.

Lat na rynku /adowolonych Wdrozonych Ekspertow
klientow klientow

4871358 41 00

contact@unitygroup.com




